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投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2023-003 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

国盛证券、方正证券、国金证券、广发证券、国海证券、中

信建投自营、平安证券、天弘基金、人保资产、新活力资本、

广东奶酪投资、富安达基金、PinPoint 保银投资、德邦资管、

上海毅木资产、中航基金、太平基金、国华兴益、蜂巢基金、

光保、建信养老金、厦门坤易投资、正心谷、中欧基金、红

土创新、华泰证券自营、协囤投资、南方基金、彤源投资、

大道资产、华泰资管、重阳投资、汇华理财、招商基金、亚

太财险 

时间 2023 年 4 月 27 日下午 16:30 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

公司高级副总裁姚建平先生、财务总监汪永斌先生、董事会

秘书李坤先生、证券事务代表刘文惠女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

首先，介绍了 2023 年第一季度公司经营情况并分析了

影响业绩的主要因素：2023 年 1-3 月，公司实现营业收入

59,417.42 万元，同比增长 11.40%，其中，母公司实现营业

收入 40,263.24 万元，同比增长 14.64%；实现归属于上市公

司股东的净利润 18,561.81 万元，同比增长 7.36%；实现归属



于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 17,815.69 万

元，同比增长 12.68%；公司经营活动产生的现金流量净额为

21,598.24 万元，同比增长 31.35%。报告期内，公司业绩驱

动的主要因素有以下几点：一、母公司主营业务持续增长，

其中生长激素产品销售收入同比增长 16.63%，中成药、化学

制剂药物、多肽原料药等子公司业务稳定向上发展，为公司

经营业绩保持增长奠定了基础；二、子公司余良卿公司调整

销售模式，影响了余良卿公司的营业收入，营业收入同比下

降 20.88%，销售费用同比下降 37.29%，余良卿公司净利润

等盈利指标仍保持增长；三、研发费用较去年同期有较大增

长；四、公司新增限制性股票激励计划费用摊销 1,809.52 万

元，一定程度降低了公司利润增长幅度。如果还原股权激励

的费用，公司扣非后归母净利润的增幅将超过 20%。 

接下来会议进入提问环节，公司与投资者就相关问题进

行了沟通，记录如下： 

问 1：基于一季度的经营情况，公司对 2023 年全年业绩

的展望？ 

答：一季度公司的业绩保持稳步增长，公司对未来三个

季度的业绩充满信心。首先，1 月份外部环境影响了公司的

生产、销售，但从 2、3 月份的恢复情况来看，公司生长激

素的发货和新增患者在 2、3 月份同比均有较大幅度增长，

生长激素新增用户增长会持续支撑公司业绩的增长；其次，

由于一季度各项数据的基数较小，成本、利润等指标容易受

到单一事件的影响，今年一季度生产成本、研发费用、激励

成本增加对公司当期利润指标产生了较大影响，但是从长远

看，公司各项费用的支出还是相对稳定的，与公司的发展是

匹配的；最后，公司各盈利子公司也在不断提升管理水平，

经营稳定发展，为公司合并报表贡献的业绩也是稳步提升

的。综上我们对公司 2023 年全年的业绩充满了信心。 



问 2：集采政策陆续执行，对公司的生长激素销售是否

造成了影响？ 

答：集采执行后，生长激素粉针在市场终端的价格有所

下降，原来受经济条件限制的患者受益很大，也扩大了生长

激素粉针的销售和生长激素产品的影响力。 

目前，公司生长激素产品在公立医院、民营医院、合作

门诊以及自营门诊均正常销售；从一季度数据看，公司生长

激素水针销售增幅较大，主要是产品具有不含防腐剂的特色

受到了医患的认可，加之公司持续提升患者的用药体验，公

司生长激素产品竞争力进一步得到提升，市场份额也相应的

逐步提升。 

问 3：一季度公司全资子公司苏豪逸明销售收入增长的

原因是什么？ 

答：苏豪逸明 2023 年一季度销售收入同比增幅较大，

得益于其在多肽原料药领域有着技术领先和成本领先的优

势，随着合作的多肽制剂药企集采纷纷中标，苏豪逸明一季

度订单大幅增长，使其销售收入大幅增长。 

问 4、人生长激素注射液在公司生长激素系列产品的销

售占比如何？ 

答：近三年，人生长激素注射液的销售放量明显。2021

年人生长激素注射液在公司生长激素系列产品中的销售占

比约 10%，2022 年人生长激素注射液在公司生长激素系列产

品中的销售占比超过 20%。根据 2023 年一季度统计的数据

来看，生长激素水针在公司生长激素系列产品中的销售占比

已经超过 30%。 

问 5、公司曲妥珠单抗获批的时间节点以及商业化团队

的搭建情况？ 

答：目前公司的曲妥珠单抗正在按药审中心发补要求补

充相关资料，补充研究工作进展顺利，公司将尽快整理相关



资料报送药审中心进行审核，争取早日获批上市销售。公司

从 2022 年年初开始，陆续招聘了有曲妥珠等肿瘤药物相关

销售经验的专业团队，目前此团队正在进行学术推广和医院

开发的相关工作。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 4 月 28 日 
 


